
โครงการสอน (Course  Syllybus) 
วชิา.......ความรู้เบื!องตน้เกี$ยวกบัธุรกิจคา้ปลีก..รหสัวชิา......3211-2001.................ภาคเรียนที$ 1 / 2557 

วทิยาลยับริหารธุรกิจและการทอ่งเที$ยวนครราชสีมา 
..........................................................................................................................................................................

. 
1.ชื$อผูส้อน....ครูปรารถนา..........ดวงแกว้...........................เบอร์โทรศพัท.์..........044-220866-
7....................... 
2.จาํนวนหน่วยกิต.................3................หน่วยกิต จาํนวนคาบเรียน....................3..........คาบต่อสัปดาห์ 
3.จุดประสงคร์ายวชิา 
 1.มีความรู้ความเขา้ใจววิฒันาการ  ประเภทและส่วนผสมของการตลาดธุรกิจคา้ปลีก 
 2.มีความเขา้ใจในการจดัสภาพแวดลอ้มและแผนผงัการดาํเนินงานร้านคา้ปลีก 
 3.ตระหนกัถึงการดาํเนินงานธุรกิจการคา้ปลีกที$สอดคลอ้งกบักฏหมาย 
  
4.คาํอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาเกี$ยวกบัความเป็นมาและววิฒันาการของการคา้ปลีก  ประเภทของธุรกิจการคา้ปลีก  ส่วนผสม
ทางการตลาดของการดาํเนินงานธุรกิจคา้ปลีก  ไดแ้ก่ ทาํเลที$ตั!ง  การคดัเลือก  การจดัซื!อ  การตั!งราคาและ
การ 
โฆษณา   ลกัษณะการขายและการบริการที$ดี   การส่งเสริมการขายและการประชาสัมพนัธ์   สภาพแวดลอ้ม
และบรรยากาศของร้าน  แผนผงัของร้านคา้  เทคโนโลยีที$ใชใ้นธุรกิจคา้ปลีกและกฏหมายที$เกี$ยวขอ้ง 
5.กิจกรรมการเรียนรู้ 
 1.จดันกัศึกษาเรียนกบัผูเ้ชี$ยวชาญ ..........1.........ครั! ง 
 2.จดัศึกษาดูงาน   ..........1..........ครั! ง 
 3.เรียนรู้จากกิจกรรมการบรรยาย 
 4.เขา้ร่วมกิจกรรมกลุ่ม 
 5.สรุปจากใบงานและทาํแบบทดสอบ 
 6.นาํเสนอผลงาน 
6.เอกสารประกอบการเรียน 
 1.เอกสารประกอบการสอน    ของ อ.สมจิตร  ลว้นจาํเริญ  มหาวทิยาลยัรามคาํแหง 
 2.หนงัสือ  การคา้ปลีก ของ รองศาสตราจารย ์ สุมนา  อยูโ่พธิP   
  
7.การบูรณาการเรียนการสอนร่วมกบัรายวชิาอื$น 
 บูรณาการการเรียนร่วมกบัรายวชิาการบริหารธุรกิจคา้ปลีกเฉพาะอยา่ง ตามสาขา 
 
8.แหล่งเรียนรู้ภายในสถานศึกษา     จาํนวน..........4.............แห่ง............5............ครั! ง 



 

                    /      หอ้งสมุด   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  3    ครั! ง 
                    /      Internet   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1     ครั! ง 
       /      Sall  center  ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1 ครั! ง 
                    /      Homethearter  ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1 ครั! ง 
9.  แหล่งการเรียนรู้ภายนอกสถานศึกษา  

  1.หา้งสรรพสินคา้เดอะมอลล ์
 2. บิ[กซีซูเปอร์สโตร์ 
 3.โลตสัซูเปอร์เซ็นเตอร์ 
   
 

10.  สื$อการสอน  จาํนวน…………5………..ชนิด 
 1.เอกสารประกอบการสอน  
 2.แบบทดสอบ 
 3.หนงัสือพิมพธุ์รกิจ 
 4.ภาพโฆษณา 
 5.powerpoint และแผน่ใส 
11.  ชิ!นงาน จาํนวน ………1…………..ชิ!น  
12.  เกณฑก์ารประเมินผล  คะแนนเตม็  500  คะแนน  แบง่เป็น 

1. คะแนนคุณธรรม – จริยธรรม    100   (20) คะแนน 
เกณฑก์ารประเมิน 
1.1  การเขา้ชั!นเรียน    20 คะแนน ( มีเวลาเรียนไม่นอ้ยกวา่ร้อยละ 80 ของภาคเรียน) 
1.2  การตรงต่อเวลา     20 คะแนน (เขา้ชั!นเรียนตรงต่อเวลา  “ชา้ไดไ้มเ่กิน 10 นาที”) 
1.3  การแต่งกาย           20 คะแนน (แต่งกายถูกระเบียบของวทิยาลยัฯ ) 
1.4  ความรับผดิชอบ    20 คะแนน ( ส่งงานตรงตามกาํหนดเวลา) 
1.5  ละเวน้อบายมุข     20 คะแนน (ละเวน้การเล่นการพนนั  สิ$งเสพติด ) 

 2.  คะแนนการศึกษาเรียนรู้ดว้ยตนเอง  50 (10) คะแนน 
 3.  คะแนนประเมินตามสภาพจริง             150 (30) คะแนน 
              จดัส่งคะแนนภาคเรียนละ   4    ครั! ง 
        ครั! งที$ 1 สัปดาห์ที$  5 
   ครั! งที$ 2 สัปดาห์ที$  10 
   ครั! งที$ 3 สปัดาห์ที$  15 
   ครั! งที$ 4 สัปดาห์ที$  17 
 4.  คะแนนชิ!นงาน / โครงการ   100 (20) คะแนน  
 5.  คะแนนสอบปลายภาค    100 (20) คะแนน  (ขอ้สอบกลาง) 



13. แผนการเรียน (18 สัปดาห์) 
 

สัปดาห์ที$ ครั! งที$ หวัขอ้เรื$อง 
จาํนว
นคาบ 

กิจกรรม 
การสอน 

สื$อ 

1-2 1 แนวความคิดทั�วไปเกี�ยวกบัการค้าปลกี 
-  ความหมายและลกัษณะของการคา้
ปลีก 
-   ประเภทของกิจการคา้ปลีก 
- สภาพแวดลอ้มทางการคา้ปลีก 
-  โอกาสการทาํงานในกิจการคา้ปลีก 

6 -บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 

3 1 ผู้บริโภคของกจิการค้าปลกี 
-ความสาํคญัของผูบ้ริโภคที$มีต่อกิจการ
คา้ปลีก 
- แรงจูงใจของผูบ้ริโภคในกิจการคา้
ปลีก 
-ขั!นตอนในการซื!อสินคา้ของผูบ้ริโภค 

3 
 

-บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 

4 1 ข้อพจิารณาในการบริหารกจิการค้า

ปลกี 
-การจดัการในกิจการคา้ปลีก 
-เงินลงทุนในกิจการคา้ปลีก 
-นโยบายในกิจการคา้ปลีก 
-บุคลากรในกิจการคา้ปลีก 

3 -บรรยาย 
-ซกัถาม 
-แบบฝึกหดั 
-ทาํแบบทดสอบ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 

5 1 ทาํเลที�ตั%งของกจิการค้าปลีก 
-  ปัญหาที$เกี$ยวกบัทาํเลที$ตั!ง 
- ปัจจยัที$เกี$ยวกบัทาํเลที$ตั!ง 

3 -บรรยาย 
- ซกัถาม 
- แบบฝึกหดั 
-ทาํแบบทดสอบ 
 
 

- เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
- แบบทดสอบ 
- หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 

6-7 1-2 พฤติกรรมผู้บริโภค 
-แรงจูงใจในการซื!อสินคา้ของผูบ้ริโภค 
-กระบวนการซื!อ 
-กลุ่มบุคคลที$มีบทบาทในการตดัสินใจซื!อ 

6 - การบรรยาย 
- การสัมภาษณ์ 
- การทาํ
แบบทดสอบ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 



8 
 
 
 
 
 

1 การออกแบบและการวางแผนผงัร้านค้า

ปลกี 
- การออกแบบร้านคา้ปลีก 
-การวางแผนผงัของร้านคา้ปลีก 
 

3 - การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 
 

9 
 
 
 
 
 

1 
 
 
 
 
 

โครงสร้างของกจิการค้าปลกี 
- ความหมายองคก์ารของกิจการคา้ปลีก 
- ลกัษณะขององคก์ารในกิจการคา้ปลีก 
- แนวโนม้ขององคก์ารคา้ปลีก 
 

3 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
- นาํเสนอผลงาน 
-ทาํแบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 
 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-ผลงาน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ ์

10 
 
 
 
 
 

1 
 
 
 
 
 

การบริหารบุคคลในกจิการค้าปลกี 
- ขอบเขตและวตัถุประสงคข์องการ 
บริหารบุคคลในกิจการคา้ปลีก 
- ปัจจยัภายนอกที$มีอิทธิพลต่อการ
บริหารกิจการคา้ปลีก 

3 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
-การฝึกคาํนวณ 
-ทาํแบบทดสอบ 
- แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 

11 
 
 
 
 

1 
 
 
 
 

การจัดซื%อสินค้าในกจิการค้าปลกี 
- การกาํหนดนโยบายการจดัซื!อใน
กิจการคา้ปลีก 
- การเลือกแหล่งขายสินคา้ในกิจการคา้ 
ปลีก 

3 -การบรรยาย 
-การซกัถาม 
- ทาํแบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 

12 
 
 
 
 

1-2 
 
 
 
 

การกาํหนดราคาในกจิการค้าปลกี 
- การกาํหนดราคาขายปลีก 
- กาํไรขั!นตน้ หรือส่วนบวกเพิ$ม 
- การเปลี$ยนแปลงราคาขาย 

3 - การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-ฝึกปฏิบติั
ชิ!นงาน 
-ทาํแบบทดสอบ 
- แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 



13 
 
 
 
 
 
 
14 
 
 
 
 
 
15 
 
 
 
 
 
16 
 
 
 
 
 
17 

1 
 
 
 
 
 
 
1 
 
 
 
 
 
1 
 
 
 
 
 
1 
 
 
 
 
 
1 

การโฆษณาและการประชาสัมพนัธ์ใน 

กจิการค้าปลกี 

-การโฆษณาในกิจการคา้ปลีก 
- การประชาสัมพนัธ์ในกิจการคา้ปลีก 
 
 
 
การจัดแสดงสินค้าและการส่งเสริมการ

ขายในกจิการค้าปลกี 

- การจดัแสดงสินคา้ในกิจการคา้ปลีก 
- การส่งเสริมการขายในกิจการคา้ปลีก 
 
 

การใช้พนักงานขายในกจิการค้าปลกี 
- ความสาํคญัของการใชพ้นกังานขาย 
ในกิจการคา้ปลีก 
- กระบวนการขายในกิจการคา้ปลีก 
 
 

การบริการลกูค้าในกจิการค้าปลกี 
- นโยบายการบริการลูกคา้ในกิจการคา้
ปลีก 
- องคป์ระกอบการบริการลูกคา้ 
 
 

การให้สินเชื�อในกจิการค้าปลีก 
-เหตุผลในการใหสิ้นเชื$อในกิจการคา้
ปลีก 
-ปัญหาในการใหสิ้นเชื$อในกิจการคา้
ปลีก 
 

3 
 
 
 
 
 
 
3 
 
 
 
 
 
3 
 
 
 
 
 
3 
 
 
 
 
 
3 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 
 
-การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 
-การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 
-การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 
-การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 
 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 
 
-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 
-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 
-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 
 
-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
 

หมายเหตุ สัปดาห์ที$ 18 สอบปลายภาคเรียน (ขอ้สอบกลาง) 
                    
           



โครงการสอน (Course  Syllybus) 
วชิา.......การขายตรง....................................รหสัวชิา......2202-2102.................ภาคเรียนที$ 1 / 2557 

วทิยาลยับริหารธุรกิจและการทอ่งเที$ยวนครราชสีมา 
..........................................................................................................................................................................

. 
1.ชื$อผูส้อน....ครูปรารถนา..........ดวงแกว้...........................เบอร์โทรศพัท.์..........044-220866-
7....................... 
2.จาํนวนหน่วยกิต.................3................หน่วยกิต จาํนวนคาบเรียน....................4..........คาบต่อสัปดาห์ 
3.จุดประสงคร์ายวชิา 
 1.เขา้ใจหลกัการและกระบวนการขายตรง 
 2.เขา้ใจคุณสมบติั จรรยาบรรณวชิาชีพขายตรง กฎหมายและองคก์ารที$เกี$ยวขอ้งกบัธุรกิจขายตรง 
 3.มีทกัษะในการวางแผนและปฏิบติัการขายตรง 
 4.มีเจตคติและกิจนิสัยที$ดีในการทาํงานดว้ยความมีมนุษยสัมพนัธ์ ความรับผดิชอบ การทาํงานเป็น
ทีม 
ความซื$อสัตยสุ์จริตและมีภาวะผูน้าํ 
4.คาํอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาและปฏิบติัเกี$ยวกบัหลกัการและการดาํเนินธุรกิจการขายตรง  รูปแบบของการขายตรง 
สภาวการณ์ของธุรกิจขายตรง การวเิคราะห์กลุ่มเป้าหมาย  การวางแผนและเทคนิคการขายตรง  คุณสมบติั
และจรรยาบรรณวชิาชีพขายตรง  กฎหมายและองคก์ารที$เกี$ยวขอ้งกบัธุรกิจขายตรง 
5.กิจกรรมการเรียนรู้ 
 1.จดันกัศึกษาเรียนกบัผูเ้ชี$ยวชาญ ..........1.........ครั! ง 
 2.จดัศึกษาดูงาน   ..........1..........ครั! ง 
 3.เรียนรู้จากกิจกรรมการบรรยาย 
 4.เขา้ร่วมกิจกรรมกลุ่ม 
 5.สรุปจากใบงานและทาํแบบทดสอบ 
 6.นาํเสนอผลงาน 
6.เอกสารประกอบการเรียน 
 1.หนงัสือ  การขายตรง    ของภทัรานิษฐ ์ วงศแ์กว้ 
 2.หนงัสือ การขายตรง   ของอุษณีย ์จิตตปาโล 
 3.หนงัสือ  การขายตรง  ของสาํนกัพิมพว์งัอกัษร 
7.การบูรณาการเรียนการสอนร่วมกบัรายวชิาอื$น 
 - 
8.แหล่งเรียนรู้ภายในสถานศึกษา     จาํนวน..........4.............แห่ง............8............ครั! ง 
 



                    /      หอ้งสมุด   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  5    ครั! ง 
                    /      Internet   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1     ครั! ง 
       /      Sall  center  ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1 ครั! ง 
                    /      Homethearter  ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1 ครั! ง 
9.  แหล่งการเรียนรู้ภายนอกสถานศึกษา  

  1. พิ[ค  แอนด ์ เพยข์อง สินคา้แอมเวย ์
 2.  ศูนยจ์าํหน่ายของกิฟฟารีน 
 3. ศูนยข์ายตรงของเครื$องสาํอางคเ์อวอน 
 4.  ศูนยข์ายตรงของเครื$องสาํอางยสูตาร์ 
 

10.  สื$อการสอน  จาํนวน…………5………..ชนิด 
 1.เอกสารประกอบการสอน  
 2.แบบทดสอบ 
 3.หนงัสือพิมพข์ายตรง 
 4.วารสารการขายตรง 
 5.powerpoint และแผน่ใส 
11.  ชิ!นงาน จาํนวน ………1…………..ชิ!น  
12.  เกณฑก์ารประเมินผล  คะแนนเตม็  500  คะแนน  แบง่เป็น 

2. คะแนนคุณธรรม – จริยธรรม    100    คะแนน 
เกณฑก์ารประเมิน 
1.1  การเขา้ชั!นเรียน    20 คะแนน ( มีเวลาเรียนไม่นอ้ยกวา่ร้อยละ 80 ของภาคเรียน) 
1.2  การตรงต่อเวลา     20 คะแนน (เขา้ชั!นเรียนตรงต่อเวลา  “ชา้ไดไ้มเ่กิน 10 นาที”) 
1.3  การแต่งกาย           20 คะแนน (แต่งกายถูกระเบียบของวทิยาลยัฯ ) 
1.4  ความรับผดิชอบ    20 คะแนน ( ส่งงานตรงตามกาํหนดเวลา) 
1.5  ละเวน้อบายมุข     20 คะแนน (ละเวน้การเล่นการพนนั  สิ$งเสพติด ) 

 2.  คะแนนการศึกษาเรียนรู้ดว้ยตนเอง  50  คะแนน 
 3.  คะแนนประเมินตามสภาพจริง             150  คะแนน 
              จดัส่งคะแนนภาคเรียนละ   4    ครั! ง 
        ครั! งที$ 1 สัปดาห์ที$  5 
   ครั! งที$ 2 สัปดาห์ที$  10 
   ครั! งที$ 3 สัปดาห์ที$  15 
   ครั! งที$ 4 สัปดาห์ที$  17 
 4.  คะแนนชิ!นงาน / โครงการ   100  คะแนน  
 5.  คะแนนสอบปลายภาค    100  คะแนน  (ขอ้สอบกลาง) 



14. แผนการเรียน (18 สปัดาห์) 
 

สัปดาห์ที$ ครั! งที$ หวัขอ้เรื$อง 
จาํนวน
คาบ 

กิจกรรม 
การสอน 

สื$อ 

1-2 1-3 ความรู้เบื%องต้นเกี�ยวกบัสภาวะ

การตลาดขายตรง  การขายตรงและ

การตลาดทางตรง 
-  สภาวะการตลาดและสิ$งแวดลอ้ม
ทางการตลาด 
- การตลาดธุรกิจขายตรง 
- การตลาดทางตรง 

8 -บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-ภาพโฆษณา 

3-5 1-4 ประเภทของธุรกจิขายตรง 
-ความหมายของการขายตรง 
-ประเภทของระบบการขายตรง 
-องคป์ระกอบสาํคญัของการขายตรง 
-การขายตรงแบบพีระมิด 
-แนวโนม้อาชีพการขายตรง 

12 
 

-บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-ภาพโฆษณา 

4-6 1-2 การวางแผนการขาย 
- ความหมายของการวางแผน 
- ลกัษณะของแผนที$ดี 
-การดาํเนินการที$เกี$ยวขอ้งกบัการ
วางแผน 

8 -บรรยาย 
-ซกัถาม 
-แบบฝึกหดั 
-ทาํแบบทดสอบ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 

7-8 1-2 การเลือกลกูค้าเป้าหมาย 
- ความรู้เกี$ยวกบัลูกคา้ 
-การแบง่ส่วนตลาด 
-การเลือกตลาดเป้าหมาย 
-การแสวงหากลุ่มลูกคา้เป้าหมาย  

8 -บรรยาย 
- ซกัถาม 
- แบบฝึกหดั 
-ทาํแบบทดสอบ 
 
 

- เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
- แบบทดสอบ 
- หนงัสือพิมพ ์

9-12 1-4 การเสนอขาย 
-ประเภทของการเสนอขาย 
-ขั!นตอนการเสนอขาย 
-การกาํหนดตาํแหน่งตลาดเป้าหมาย 

16 - การบรรยาย 
- การสัมภาษณ์ 
- การทาํ
แบบทดสอบ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 



 
 
 
 
 
 

 - ศิลปะการถามและศิลปะการแสดง 
- การเสนอขายดว้ยการสาธิต 

 
 

- การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
- ของจริง 
- แบบทดสอบ 

13-14 
 
 
 
 
 

1-6 
 
 
 
 
 

เทคนิคการขายตรง 
- การเตรียมการดา้นความรู้ 
-การปฏิบติัตนเพื$อใหไ้ดค้าํสั$งซื!อ 
-เทคนิคการขจดัขอ้โตแ้ยง้ 
-เทคนิคการปิดการขาย 

8 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
- นาํเสนอผลงาน 
-ทาํแบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 
 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-ผลงาน 
-แบบทดสอบ 
 

15 
 
 
 
 
 

1 
 
 
 
 
 

คุณสมบัติของตัวแทนการขายตรง 
- การขายตนเองก่อนขายสินคา้ 
-คุณสมบติัที$ดีของตวัแทนขายตรง 
-คุณสมบติัที$ดีของตวัแทนขายตรงที$
ธุรกิจตอ้งการ 
 -คุณสมบติัของนกัขายตรงที$ประสบ
ความสาํเร็จ 

4 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
-ทาํแบบทดสอบ 
- แบบฝึกหดั 
-การจดับอร์ด
นาํเสนอ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วการขายตรง 
 

16 
 
 
 
 

1 
 
 
 
 

การวดัผลการขาย 

-ความหมายและความสาํคญัของการ
วดัผลการขาย 
-เกณฑที์$ใชใ้นการวดัผลการขาย 
-ขั!นตอนการวดัผลการขาย 

4 -การบรรยาย 
-การซกัถาม 
- ทาํแบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 

17 1-4 จรรยาบรรณนักขาย 
-จรรยาบรรณธุรกิจขายตรงต่อผูบ้ริโภค 
-จรรยาบรรณต่อผูบ้ริโภค 
-จรรยาบรรณของผูข้ายตรง 

4 -การบรรยาย 
-การซกัถาม 
- ทาํแบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 

-เอกสาร 
แบบทดสอบ 
 

หมายเหตุ สัปดาห์ที$ 18 สอบปลายภาคเรียน (ขอ้สอบกลาง) 
 
(นางปรารถนา   ดวงแกว้)     (นางสาวชลกิตติ  วอ่งวทิยา) 
      ครูผูส้อน             หวัหนา้แผนกวชิา 
 

 



โครงการสอน (Course  Syllybus) 
วชิา.......หลกัการตลาด....................................รหสัวชิา......32000105.................ภาคเรียนที$ 1 / 2557 

วทิยาลยับริหารธุรกิจและการทอ่งเที$ยวนครราชสีมา 
..........................................................................................................................................................................

. 
1.ชื$อผูส้อน....ครูปรารถนา..........ดวงแกว้...........................เบอร์โทรศพัท.์..........044-220866-
7....................... 
2.จาํนวนหน่วยกิต.................3................หน่วยกิต จาํนวนคาบเรียน....................3..........คาบต่อสัปดาห์ 
3.จุดประสงคร์ายวชิา 
 1.มีความรู้ความเขา้ใจเกี$ยวกบัพื!นฐานการตลาด 
 2.มีความเขา้ใจในการบริหารงานทางการตลาด 
 3.มีความรู้ส่วนผสมทางการตลาดและกลยทุธ์การตลาด 
 4.สามารถนาํเทคโนโลยมีาประยกุตใ์ชใ้นการประกอบธุรกิจและชีวติประจาํวนั 
 5.มีจิตสาํนึกและจรรยาบรรณในการนาํหลกัการตลาดไปใชใ้นวชิาชีพ 
4.คาํอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาเกี$ยวกบัความหมายและความสาํคญัของหลกัการตลาด   ในฐานะที$เป็นกิจกรรมหลกัทาง
ธุรกิจ 
โดยศึกษาแนวความคิดทางการตลาด  และหลกัการตลาดสมยัใหม่   กิจกรรมและหนา้ที$ทางการตลาด  การ
แบง่ส่วนตลาด   ส่วนผสมทางการตลาด   กลยทุธ์ทางการตลาด   อิทธิพลและสภาพแวดลอ้มทางเศรษฐกิจ 
สังคม  ที$มีต่อพฤติกรรมผูบ้ริโภค   การนาํเทคโนโลยมีาประยกุตใ์ชใ้นงานดา้นการตลาด  จรรยาบรรณดา้น 
การตลาด 
5.กิจกรรมการเรียนรู้ 
 1.จดันกัศึกษาเรียนกบัผูเ้ชี$ยวชาญ ...........-........ครั! ง 
 2.จดัศึกษาดูงาน   ..........1..........ครั! ง 
 3.เรียนรู้จากกิจกรรมการบรรยาย 
 4.เขา้ร่วมกิจกรรมกลุ่ม 
 5.สรุปจากใบงานและทาํแบบทดสอบ 
 6.นาํเสนอผลงาน 
6.เอกสารประกอบการเรียน 
 1.เอกสารประกอบการสอน    รวบรวมเรียบเรียงโดย  ครูปรารถนา    ดวงแกว้ 
 2.หนงัสือ  หลกัการตลาด    ของ.สุวชิ   แยม้เผื$อน 
 3.หนงัสือ  หลกัการตลาด     มหาวทิยาลยัรามคาํแหง 
 
7.การบูรณาการเรียนการสอนร่วมกบัรายวชิาอื$น 



 บูรณาการเรียนร่วมบญัชีตน้ทุน 1 (สาํหรับนกัศึกษาปวส.2 บญัชี ) วชิาการบริการลูกคา้ (สาํหรับ
นกัศึกษา ปวส.2 การจดัการธุรกิจคา้ปลีก โครงการร่วมหา้งสรรพสินคา้เดอะมอลลน์ครราชสีมา) 
  
8.แหล่งเรียนรู้ภายในสถานศึกษา     จาํนวน..........4.............แห่ง............4............ครั! ง 
 

                    /      หอ้งสมุด   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  4    ครั! ง 
                    /      Internet   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  5     ครั! ง (รวมทั!งภายนอกสถานศึกษา) 
              Sall  center  ขอ้กาํหนด    จาํนวน   ครั! ง 
                          Homethearter  ขอ้กาํหนด    จาํนวน   ครั! ง 
9.  แหล่งการเรียนรู้ภายนอกสถานศึกษา  

  1. หา้งสรรพสินคา้เดอะมอลล ์
  2. บิ[กซีซูเปอร์สโตร์ 
  3.โลตสัซูเปอร์เซ็นเตอร์ 
  4.หา้งแมคโคร  
 

10.  สื$อการสอน  จาํนวน…………5………..ชนิด 
 1.เอกสารประกอบการสอน  
 2.แบบทดสอบ 
 3.หนงัสือพิมพธุ์รกิจ 
 4.ภาพโฆษณา 
 5.powerpoint , สื$ออินเตอร์เนต  
11.  ชิ!นงาน จาํนวน ………1…………..ชิ!น  
12.  เกณฑก์ารประเมินผล  คะแนนเตม็  500  คะแนน  แบง่เป็น 

3. คะแนนคุณธรรม – จริยธรรม    100 (20)  คะแนน 
เกณฑก์ารประเมิน 
1.1  การเขา้ชั!นเรียน    20 คะแนน ( มีเวลาเรียนไม่นอ้ยกวา่ร้อยละ 80 ของภาคเรียน) 
1.2  การตรงต่อเวลา     20 คะแนน (เขา้ชั!นเรียนตรงต่อเวลา  “ชา้ไดไ้มเ่กิน 10 นาที”) 
1.3  การแต่งกาย           20 คะแนน (แต่งกายถูกระเบียบของวทิยาลยัฯ ) 
1.4  ความรับผดิชอบ    20 คะแนน ( ส่งงานตรงตามกาํหนดเวลา) 
1.5  ละเวน้อบายมุข     20 คะแนน (ละเวน้การเล่นการพนนั  สิ$งเสพติด ) 

 2.  คะแนนการศึกษาเรียนรู้ดว้ยตนเอง  10  คะแนน 
 3.  คะแนนประเมินตามสภาพจริง                30  คะแนน  
 4.  คะแนนชิ!นงาน / โครงการ   20  คะแนน  
 5.  คะแนนสอบปลายภาค    20  คะแนน  (ขอ้สอบกลาง) 
 



 
 
15. แผนการเรียน (18 สัปดาห์) 
 

สัปดาห์ที$ ครั! งที$ หวัขอ้เรื$อง 
จาํนวน
คาบ 

กิจกรรม 
การสอน 

สื$อ 

1 1-2 ความรู้เบื%องต้นเกี�ยวกบัการตลาด 
-   ความหมายของการตลาด 
-  ความสาํคญัของการตลาด 
-  ววิฒันาการทางการตลาด 
-  การตลาดกบัการสร้าง   
    อรรถประโยชน์ 
- แนวทางการศึกษาการตลาด 

3 -บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-ภาพโฆษณา 

2 1-2 แนวความคิดทางการตลาดและ

สิ�งแวดล้อมทางการตลาด 
 -ววิฒันาการของแนวความคิดทาง
การตลาด 
- การเปรียบเทียบแนวความคิดแบบเก่า 
– แบบใหม ่
-ส่วนประสมทางการตลาด 
-สิ$งแวดลอ้มทางการตลาด 

3 
 

-บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-ภาพโฆษณา 

3 1-2 หน้าที�ทางการตลาด 
-หนา้ที$เกี$ยวกบัผลิตภณัฑ ์
-หนา้ที$เกี$ยวกบัการจดัจาํหน่าย 
-หนา้ที$อาํนวยความสะดวกและ
สนบัสนุนทางการตลาด 

3 -บรรยาย 
-ซกัถาม 
-แบบฝึกหดั 
-ทาํ
แบบทดสอบ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 

4 1-2 การแบ่งส่วนตลาด 
- ความหมายและลกัษณะของตลาดผูบ้ริโภค 
- ความหมายและลกัษณะของตลาดธุรกิจ 
- การแบง่ส่วนตลาด 
-การเลือกตลาดเป้าหมาย 
 
 
 

3 -บรรยาย 
- ซกัถาม 
- แบบฝึกหดั 
-ทาํ
แบบทดสอบ 
 
 

- เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
- แบบทดสอบ 
- หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 



5-6 1-4 พฤติกรรมผู้บริโภค 
-แรงจูงใจในการซื!อสินคา้ของผูบ้ริโภค 
-กระบวนการซื!อ 
-กลุ่มบุคคลที$มีบทบาทในการตดัสินใจซื!อ 

6 - การบรรยาย 
- การสัมภาษณ์ 
- การทาํ
แบบทดสอบ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 

7-8 
 
 
 
 
 

1-4 ผลติภัณฑ์ 
- ความหมายของผลิตภณัฑ ์
-ส่วนประกอบของผลิตภณัฑ ์
-บริการ 
-ประเภทของผลิตภณัฑ ์
 

6 - การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
- ของจริง 
- แบบทดสอบ 
 

9-10 
 
 
 
 
 

1-4 
 
 
 
 
 

แนวทางการพฒันาผลติภัณฑ์ใหม่ 
- วงจรชีวติผลิตภณัฑ ์
- การพฒันาผลิตภณัฑใ์หม่ 
-การเพิ$มหรือลดสายผลิตภณัฑ ์
-สาเหตุของการพฒันาผลิตภณัฑใ์หม ่
 

6 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
- นาํเสนอ
ผลงาน 
-ทาํ
แบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 
 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-ผลงาน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ ์

11-12 
 
 
 
 
 

1-4 
 
 
 
 
 

ราคา 
- ความหมายและความสาํคญัของราคา 
-วตัถุประสงคข์องการกาํหนดราคา 
-กลยทุธและนโยบายเกี$ยวกบัราคา 
-การกาํหนดราคาขาย 
 

6 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
-การฝึกคาํนวณ 
-ทาํ
แบบทดสอบ 
- แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 

13-14 
 
 
 
 

1-4 
 
 
 
 

การจัดจําหน่าย 
- การใชพ้อ่คา้คนกลางประเภทต่าง ๆ 
- การคา้ส่ง 
- การคา้ปลีก 
- การจดัเกบ็รักษาสินคา้ 

6 -การบรรยาย 
-การซกัถาม 
- ทาํ
แบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 



15-16 
 
 
 
 

1-4 
 
 
 
 

การส่งเสริมการตลาด 
- การโฆษณา 
- การขายโดยใชพ้นกังานขาย 
-การส่งเสริมการขาย 
-การประชาสัมพนัธ์ 

6 - การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-ฝึกปฏิบติั
ชิ!นงาน 
-ทาํ
แบบทดสอบ 
- แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 

17 
 

1-2 จรรยาบรรณการตลาดและตลาดแบบ 

E – Commerce 

-จรรยาบรรณ จริยธรรมของนกัการ
ตลาด 
การตลาดบนอินเตอร์เนต 
 

3 -การบรรยาย 
-การซกัถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 

หมายเหตุ สัปดาห์ที$ 18 สอบปลายภาคเรียน (ขอ้สอบกลาง) 
   การสอบยอ่ยแต่ละบทเรียนสอบในคาบเรียน 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



โครงการสอน (Course  Syllybus) 
วชิา.......กลยทุธ์การตลาด....................................รหสัวชิา......32022003.................ภาคเรียนที$ 1 / 2557 

วทิยาลยับริหารธุรกิจและการทอ่งเที$ยวนครราชสีมา 
..........................................................................................................................................................................

. 
1.ชื$อผูส้อน....ครูปรารถนา..........ดวงแกว้...........................เบอร์โทรศพัท.์..........044-220866-
7....................... 
2.จาํนวนหน่วยกิต.................3................หน่วยกิต จาํนวนคาบเรียน....................3..........คาบต่อสัปดาห์ 
3.จุดประสงคร์ายวชิา 
 1.มีความเขา้ใจหลกัการและกลยทุธ์การตลาด 
 2.มีทกัษะการวเิคราะห์ส่วนผสมทางการตลาด 
 3.มีจริยธรรมการใชก้ลยทุธ์การตลาดต่อกลุ่มเป้าหมาย 
  
  
4.คาํอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาเกี$ยวกบัความหมายและความสาํคญัของกลยทุธ์การตลาด/หลกัการและกลยทุธ์ทางการตลาด 
แนวความคิดทางการตลาดแบบผสม   วเิคราะห์ตลาด   การกาํหนดกลุ่มเป้าหมาย   การกาํหนดกลยทุธ์ดา้น 
ผลิตภณัฑ ์  การกาํหนดกลยทุธ์ดา้นการตั!งราคาและนโยบายราคา  การกาํหนดกลยทุธดา้นการจดัจาํหน่าย 
กลยทุธ์ดา้นการส่งเสริมการจาํหน่าย 
5.กิจกรรมการเรียนรู้ 
 1.จดันกัศึกษาเรียนกบัผูเ้ชี$ยวชาญ ..........1.........ครั! ง 
 2.จดัศึกษาดูงาน   ..........1..........ครั! ง 
 3.เรียนรู้จากกิจกรรมการบรรยาย 
 4.เขา้ร่วมกิจกรรมกลุ่ม 
 5.สรุปจากใบงานและทาํแบบทดสอบ 
 6.นาํเสนอผลงาน 
6.เอกสารประกอบการเรียน 
 1.หนงัสือ  กลยทุธ์การตลาด  โดย ดร.เสรี  วงศม์ณฑา 
 2.หนงัสือ  กลยทุธ์การตลาด   โดย  ดร.ศิริวรรณ   เสรีรัตน์ 
 3.หนงัสือ  กลยทุธ์การตลาด   โดย อ.ดาํรงศกัดิP    ชยัสนิท 
 
7.การบูรณาการเรียนการสอนร่วมกบัรายวชิาอื$น 
 บูรณาการการเรียนร่วมกบัรายวชิาโครงการวชิาชีพ 
 



 
8.แหล่งเรียนรู้ภายในสถานศึกษา     จาํนวน..........4.............แห่ง............8............ครั! ง 
 

                    /      หอ้งสมุด   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  5    ครั! ง 
                    /      Internet   ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1     ครั! ง 
       /      Sall  center  ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1 ครั! ง 
                    /      Homethearter  ขอ้กาํหนด    จาํนวน  1 ครั! ง 
9.  แหล่งการเรียนรู้ภายนอกสถานศึกษา  

  1. หา้งสรรพสินคา้เดอะมอลล ์
 2. บิ[กซีซูเปอร์สโตร์ 
 3.โลตสัซูเปอร์เซ็นเตอร์ 
 4.หา้งแมคโคร    
 5. หอ้งสมุดของสถาบนัต่าง ๆ  
 

10.  สื$อการสอน  จาํนวน…………5………..ชนิด 
 1.เอกสารประกอบการสอน  
 2.แบบทดสอบ 
 3.หนงัสือพิมพธุ์รกิจ 
 4.ภาพโฆษณา 
 5.powerpoint และแผน่ใส 
 6.แผนธุรกิจแบบต่าง ๆ 
11.  ชิ!นงาน จาํนวน ………1…………..ชิ!น  
12.  เกณฑก์ารประเมินผล  คะแนนเตม็  500  คะแนน  แบง่เป็น 

4. คะแนนคุณธรรม – จริยธรรม    100    คะแนน 
เกณฑก์ารประเมิน 
1.1  การเขา้ชั!นเรียน    20 คะแนน ( มีเวลาเรียนไม่นอ้ยกวา่ร้อยละ 80 ของภาคเรียน) 
1.2  การตรงต่อเวลา     20 คะแนน (เขา้ชั!นเรียนตรงต่อเวลา  “ชา้ไดไ้มเ่กิน 10 นาที”) 
1.3  การแต่งกาย           20 คะแนน (แต่งกายถูกระเบียบของวทิยาลยัฯ ) 
1.4  ความรับผดิชอบ    20 คะแนน ( ส่งงานตรงตามกาํหนดเวลา) 
1.5  ละเวน้อบายมุข     20 คะแนน (ละเวน้การเล่นการพนนั  สิ$งเสพติด ) 

 2.  คะแนนการศึกษาเรียนรู้ดว้ยตนเอง  50  คะแนน 
 3.  คะแนนประเมินตามสภาพจริง             150  คะแนน 
              จดัส่งคะแนนภาคเรียนละ   4    ครั! ง 
        ครั! งที$ 1 สปัดาห์ที$  5 
   ครั! งที$ 2 สัปดาห์ที$  10 



   ครั! งที$ 3 สัปดาห์ที$  15 
   ครั! งที$ 4 สัปดาห์ที$  17 
 4.  คะแนนชิ!นงาน / โครงการ   100  คะแนน  
 5.  คะแนนสอบปลายภาค    100  คะแนน  (ขอ้สอบกลาง) 
16. แผนการเรียน (18 สัปดาห์) 
 

สัปดาห์ที$ ครั! งที$ หวัขอ้เรื$อง 
จาํนว
นคาบ 

กิจกรรม 
การสอน 

สื$อ 

1-2 1-4 หลกัการและกลยุทธ์ทางการตลาด 
-  ขอบขา่ยของการตลาด 
-  ความหมายของการตลาด 
-  ความหมายยทุธวธีิการตลาด 
-  ขบวนการแนวความคิดหลกัทาง
การตลาด 
- หนา้ที$พื!นฐานทางการตลาด 

6 -บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 

3-4 1-4 แนวความคิดทางการตลาดและ

สิ�งแวดล้อมทางการตลาด 
-แนวความคิดทางการตลาด 
-ววิฒันาการของแนวความคิดทาง
การตลาด 
-การวเิคราะห์สิ$งแวดลอ้มทางการตลาด 
-การวเิคราะห์จุดแขง็ จุดอ่อน  โอกาส
และอุปสรรค 

6 
 

-บรรยาย 
- การซกัถาม 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 
-การฝึกปฏิบติั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-โจทยฝึ์กวิเคราห์ 
Swot 
 

5-6 1-2 การวเิคราะห์ตลาดเป้าหมายและกล

ยุทธ์การแบ่งส่วนตลาด 
-ความหมายของการวเิคราะห์ตลาด
เป้าหมาย 
- แนวความคิดเกี$ยวกบัตลาดเป้าหมาย 
-กลยทุธ์การเลือกตลาดเป้าหมาย 
-กลยทุธ์การวางตาํแหน่งของผลิตภณัฑ์
ในตลาด 
- กลยทุธ์การตลาดยคุเพิ$มมูลคา่ใหก้บั
ผลิตภณัฑ ์

6 -บรรยาย 
-ซกัถาม 
-แบบฝึกปฏิบติั 
-การนาํเสนองาน 
-แบบฝึกหดั 
-ทาํแบบทดสอบ 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 

7-8 1-2 การวเิคราะห์ผู้บริโภคและพฤติกรรม 6 -บรรยาย - เอกสาร



ผู้บริโภค 
- ความหมายของพฤติกรรมผูบ้ริโภค  
-การวเิคราะห์ผูบ้ริโภค 
- แบบจาํลองพฤติกรรมผูบ้ริโภค 
-การศึกษากระบวนการซื!อของผูบ้ริโภค 
- แรงจูงใจ 

- ซกัถาม 
- แบบฝึกหดั 
-ทาํแบบทดสอบ 
 
 

ประกอบการ
สอน 
- แบบทดสอบ 
- หนงัสือพิมพ์
ธุรกิจ 

9-11 1-4 การกาํหนดกลยุทธ์ด้านผลติภัณฑ์ 
-องคป์ระกอบของผลิตภณัฑ ์  
-กลยทุธ์การตลาดสาํหรับผลิตภณัฑ์
อุปโภคบริโภค 
-กลยทุธ์ส่วนผสมของผลิตภณัฑ ์
-กลยทุธ์ของผลิตภณัฑที์$เป็นผูน้าํในตลาด 
-กลยทุธ์ของผลิตภณัฑที์$เป็นผูท้า้ชิงใน
ตลาด 
-วฏัจกัรชีวิตของผลิตภณัฑ ์

9 - การบรรยาย 
- การสัมภาษณ์ 
- การทาํ
แบบทดสอบ 
-การนาํเสนองาน 
วเิคราห์
ผลิตภณัฑ ์

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-แบบทดสอบ 
-ใบงานวเิคราห์
ผลิตภณัฑ ์

12-13 
 
 
 
 
 

1-4 กลยุทธ์ด้านราคาและนโยบายราคา 
- วตัถุประสงคใ์นการตั!งราคา 
-ปัจจยัที$มีอิทธิพลต่อการตั!งราคา 
-นโยบายและกลยทุธ์การกาํหนดราคา 
-กลยทุธ์การใหส่้วนลด 
-กลยทุธ์การตั!งราคา 
 

6 - การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
-การทาํ
แบบทดสอบ 
-การทาํ
แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
- แบบทดสอบ 
-แบบฝึกคาํนวณ
ราคา 
 

14-15 
 
 
 
 
 

1-4 
 
 
 
 
 

กลยุทธ์ด้านการจัดจําหน่ายและสถานที�

จําหน่าย 
- วตัถุประสงคใ์นการจดัจาํหน่าย 
- ประโยชน์ของการจดัจาํหน่าย 
-โครงสร้างของช่องทางการจดัจาํหน่าย 
-สถาบนัการตลาดแบบต่าง ๆ 

6 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
- การซกั-ถาม 
- นาํเสนอผลงาน 
-ทาํแบบทดสอบ 
-แบบฝึกหดั 
 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
-ผลงาน 
-แบบทดสอบ 
-หนงัสือพิมพ ์



15-17 
 
 
 
 
 

1-4 
 
 
 
 
 

กลยุทธ์การส่งเสริมการตลาด 
- ส่วนผสมของการส่งเสริมการตลาด 
- ปัจจยัที$มีผลต่อการส่งเสริมการตลาด 
-กลยทุธ์การส่งเสริมการตลาดแบบ
ต่างๆ  
 

6 
 
 
 
 
 

-การบรรยาย 
-การฝึกคาํนวณ 
-ทาํแบบทดสอบ 
- แบบฝึกหดั 

-เอกสาร
ประกอบการ
สอน 
แบบทดสอบ 
ขา่วเศรษฐกิจ 
 

หมายเหตุ สัปดาห์ที$ 18 สอบปลายภาคเรียน (ขอ้สอบกลาง) 
 สอบประจาํบทในคาบเรียน 
 


