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แผนการสอน
รหัส 2201-2202 วิชาการขายปลีกและการขายส่ง
สาขาวิชาพาณิชยการ
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ  พุทธศักราช 2546

ประเภทวิชาการขาย
จัดทำโดย
นายศิริชัย  ฉิมสุวรรณ์
แผนกวิชาการตลาด
วิทยาลัยบริหารธุรกิจและการท่องเที่ยวนครราชสีมา
สำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษา   กระทรวงศึกษาธิการ
แผนการสอนรายวิชา
รหัส 2201-2202 วิชาการขายปลีกและการขายส่ง
โดย
ศิริชัย  ฉิมสุวรรณ์
แผนกวิชาการตลาด
	แผนการสอนรายวิชา
ชื่อรายวิชา การขายปลีกและการขายส่ง                                 รหัสวิชา  2201-2202
หลักสูตร ประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.)                          แผนกวิชาพาณิชยการ
หน่วยกิจ   3   หน่วยกิต  4 ชั่วโมง/สัปดาห์             จำนวนชั่วโมงรวม   80   ชั่วโมง 

ภาคเรียนที่    1                                                                                ปีการศึกษา   2556

	จุดประสงค์รายวิชา
1.
มีความรู้และความเข้าใจหลักการดำเนินงานกิจการค้าส่งค้าปลีกในรูปแบบร้านค้า

2.
สามารถประสานแนวคิดเรื่องการค้าส่ง ค้าปลีกกับการดำเนินธุรกิจขนาดย่อม

3.
มีความรู้เรื่องระเบียบวิธีการปฏิบัติการค้าส่ง  ค้าปลีกที่กระทำตามกฎหมาย

4.
มองเห็นแนวทางในการออกแบบไปประกอบอาชีพ ในฐานะพนักงานขาย

      หรือเจ้าของกิจการ
 
มาตรฐานรายวิชา

1.
กำหนดแนวคิดในการค้าส่ง ค้าปลีก และธุรกิจขนาดย่อม

2.
ดำเนินงานกิจการค้าส่ง ค้าปลีกในรูปแบบร้านค้า

3.
ปฏิบัติตามวิธีการระเบียบการค้าส่งค้าปลีกตามกฎหมาย
คำอธิบายรายวิชา
               ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการประกอบอาชีพค้าส่ง ค้าปลีก การจัดตั้ง และการหาทุนในการดำเนินงาน ประเภทของร้านค้าปลีก ค้าส่ง ทำเลที่ตั้งหลักการจัดซื้อสินค้า การควบคุมสินค้าคงคลัง การตั้งราคาขายปลีก ค้าส่ง การปฏิบัติเกี่ยวกับกฎหมายของร้านค้าปลีกค้าส่ง การจดทะเบียนการค้าภาษีมูลค่าเพิ่ม ภาษีป้าย ตลอดจนการทำบัญชี ค้าปลีกค้าส่ง



ตารางวิเคราะห์คำอธิบายรายวิชา
	รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง

	ลำดับที่
	ชื่อหน่วย
	พฤติกรรมที่ต้องการ

	
	
	ความรู้
	ทักษะ
	กิจนิสัย
	รวม(ชั่วโมง)

	1
	การประกอบอาชีพค้าส่ง ค้าปลีก
	3
	0.5
	0.5
	4

	2
	การจัดตั้งการค้าส่ง ค้าปลีก
	6
	1
	1
	8

	3
	การหาทุนในการดำเนินงาน

          
	3
	-
	1
	4

	4
	ประเภทของร้านค้าปลีก และกิจการค้าส่ง
      
	6
	1
	1
	8

	5
	ทำเลที่ตั้ง
	6
	1
	1
	8

	6
	หลักการจัดซื้อสินค้า
	6
	1
	1
	8

	7
	การควบคุมสินค้าคงคลัง
	6
	1
	1
	8

	8
	การปฏิบัติเกี่ยวกับกฎหมายร้านค้าปลีก

	6
	1
	1
	8

	9
	การตั้งราคา
	6
	1
	1
	8

	10
	การจดทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม
	3
	0.5
	0.5
	4

	11
	ภาษีป้าย
	3
	0.5
	0.5
	4

	12
	การทำบัญชีค้าส่ง ค้าปลีก                  
	6
	1
	1
	8

	รวม
	80


	หน่วยการเรียนรู้
รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง      

จำนวน 4 ชั่วโมง/สัปดาห์

	หน่วยที่
	ชื่อหน่วยการสอน
	จำนวนชั่วโมง

	1
	การประกอบอาชีพค้าส่ง ค้าปลีก
	4

	2
	การจัดตั้งการค้าส่ง ค้าปลีก
	8

	3
	การหาทุนในการดำเนินงาน

          
	4

	4
	ประเภทของร้านค้าปลีก และกิจการค้าส่ง
      
	8

	5
	ทำเลที่ตั้ง
	8

	6
	หลักการจัดซื้อสินค้า
	8

	7
	การควบคุมสินค้าคงคลัง
	8

	8
	การปฏิบัติเกี่ยวกับกฎหมาย

	8

	9
	การตั้งราคา
	8

	10
	การจดทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม
	4

	11
	ภาษีป้าย
	4

	12
	การทำบัญชีค้าส่ง ค้าปลีก                  
	8

	รวม
	80


ตารางวิเคราะห์หน่วยการเรียนรู้
	รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง

	ครั้งที่
	หน่วยที่
	ชื่อหน่วย/หัวข้อการเรียน
	เวลาเรียน

	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ
	รวม
(ชั่วโมง)

	1
	1
	การประกอบอาชีพค้าส่ง ค้าปลีก
	3
	1
	4

	
	
	1.  ความหมายของการค้าส่ง
	
	
	

	
	
	2.   โอกาสการทำงานในกิจการค้าส่ง ค้าปลีก
	
	
	

	
	
	3.  ลักษณะและความสำคัญของกิจการค้าส่ง ค้าปลีก
	
	
	

	2
	2
	การจัดตั้งการค้าส่ง ค้าปลีก
	3
	-
	4

	
	
	1. รูปแบบการจัดตั้งกิจการค้าส่ง

	
	
	

	3
	2
	การจัดตั้งการค้าส่ง ค้าปลีก
	3
	1
	4

	
	
	2. รูปแบบการจัดตั้งกิจการค้าปลีก
	
	
	

	4
	3
	การหาทุนในการดำเนินงาน
	3
	1
	4

	
	
	1.  แหล่งเงินทุนในการดำเนินงาน
	
	
	

	
	
	2.  ประเภทของเงินทุนในการดำเนินงาน
	
	
	

	5
	4
	ประเภทของร้านค้าปลีก และกิจการค้าส่ง
	4
	-
	4

	
	
	1.  ประเภทของร้านค้าปลีก
	
	
	

	6
	4
	ประเภทของร้านค้าปลีก และกิจการค้าส่ง
	3
	1
	4

	
	
	2.  ประเภทของกิจการค้าส่ง
	
	
	

	7
	5
	ทำเลที่ตั้ง
	4
	-
	4

	
	
	1.  ปัจจัยในการเลือกทำเลที่ตั้งร้านค้าปลีก ค้าส่ง
	
	
	

	
	
	2.  จุดมุ่งหมายในการเลือกทำเลที่ตั้งร้านค้าปลีก 
ค้าส่ง
	
	
	

	
	
	3. ลักษณะของย่านการค้า
	
	
	

	8
	5
	ทำเลที่ตั้ง
	3
	1
	4

	
	
	1. ความหมายของการวางผังร้านค้าปลีก ค้าส่ง
	
	
	

	
	
	2. รูปแบบการวางผังร้านค้าปลีก ค้าส่ง
	
	
	

	รวม
	36


ตารางวิเคราะห์หน่วยการเรียนรู้
	รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง

	ครั้งที่
	หน่วยที่
	ชื่อหน่วย/หัวข้อการเรียน
	เวลาเรียน

	
	
	
	ทฤษฎี
	  ปฏิบัติ
	รวม
(ชั่วโมง)

	9
	6
	หลักการจัดซื้อสินค้า
	4
	-
	4

	
	
	1.  หลักการจัดซื้อสินค้าที่ดี
	
	
	

	
	
	2. หน้าที่และคุณสมบัติของผู้จัดซื้อ
	
	
	

	10
	6
	หลักการจัดซื้อสินค้า
	3
	1
	4

	
	
	3.  ข้อตกลงในการจัดซื้อสินค้า
	
	
	

	
	
	4.  การเลือกแหล่งสินค้า
	
	
	

	11
	7
	การควบคุมสินค้าคงคลัง
	4
	-
	4

	
	
	1.  ความหมายของการควบคุมสินค้าคงคลัง
	
	
	

	
	
	2.  วิธีการตรวจนับสินค้าคงคลัง
	
	
	

	12
	7
	การควบคุมสินค้าคงคลัง
	3
	1
	4

	
	
	3.  ความสำคัญของการควบคุมสินค้าคงคลัง
	
	
	

	
	
	4. วิธีการควบคุมสินค้าคงคลัง
	
	
	

	13
	8
	การปฏิบัติเกี่ยวกับกฎหมาย
	4
	-
	4

	
	
	1.  ความหมายของการจดทะเบียนพาณิชย์
	
	
	

	
	
	2.  พระราชบัญญัติทะเบียนพาณิชย์
	
	
	

	
	
	3.  ความหมายของผู้ประกอบพาณิชยกิจ
	
	
	

	14
	8
	การปฏิบัติเกี่ยวกับกฎหมาย
	3
	1
	4

	
	
	4.  พาณิชยกิจที่ไม่ต้องจดทะเบียนพาณิชย์
	
	
	

	
	
	5.  พาณิชยกิจที่ต้องจดทะเบียนพาณิชย์
	
	
	

	
	
	6.  สถานที่รับจดทะเบียนพาณิชย์
	
	
	

	รวม
	24


ตารางวิเคราะห์หน่วยการเรียนรู้
	รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง

	ครั้งที่
	หน่วยที่
	ชื่อหน่วย/หัวข้อการเรียน
	เวลาเรียน

	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ
	รวม
(ชั่วโมง)

	15
	9
	การตั้งราคา
	3
	1
	4

	
	
	1.  ความหมายของการตั้งราคา
	
	
	

	
	
	2.  นโยบายการตั้งราคาพื้นฐาน
	
	
	

	
	
	3.  ปัจจัยที่สำคัญในการพิจารณาตั้งราคาขายปลีก
	
	
	

	16
	9
	การตั้งราคา
	3
	1
	4

	
	
	4.  การวางแผนเกี่ยวกับส่วนเกินทุนในการตั้งราคาขายปลีก
	
	
	

	
	
	5.  การคำนวณเรื่อง Mark-up
	
	
	

	17
	10
	การจดทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม
	3
	1
	4

	
	
	1.  ความหมายของภาษีมูลค่าเพิ่ม
	
	
	

	
	
	2.  ผู้มีหน้าที่เสียภาษีมูลค่าเพิ่ม
	
	
	

	
	
	3.  เอกสารที่ต้องใช้ในการจดทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม
	
	
	

	
	
	4.  ความผิดตามกฎหมายเกี่ยวกับภาษีมูลค่าเพิ่ม
	
	
	

	18
	11
	ภาษีป้าย
	3
	1
	4

	
	
	1.  ความหมายของป้าย
	
	
	

	
	
	2.  การเสียภาษีป้าย
	
	
	

	
	
	3.  การคำนวณภาษีป้าย
	
	
	

	
	
	4.  ป้ายที่ไม่เสียภาษี
	
	
	

	19
	12
	การทำบัญชีค้าส่ง ค้าปลีก
	4
	-
	4

	
	
	1.  ความหมายของการบัญชี
	
	
	

	
	
	2.  จุดประสงค์และประโยชน์ของการบันทึกบัญชี
	
	
	

	20
	12
	การทำบัญชีค้าส่ง ค้าปลีก
	3
	1
	4

	
	
	3.  สมุดบัญชี และงบการเงินของร้านค้าส่ง ค้าปลีก
	
	
	

	รวม
	20


ตารางวิเคราะห์จุดประสงค์การเรียนรู้
รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง    
	หน่วยที่
	ชื่อหน่วย/หัวข้อย่อย
	ระดับพฤติกรรมที่พึงประสงค์

	
	
	ความรู้
	ทักษะ
	กิจนิสัย

	
	
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	1
	2

	1
	การประกอบอาชีพค้าส่ง ค้าปลีก
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ความหมายของการค้าส่ง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.   โอกาสการทำงานในกิจการค้าส่ง ค้าปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  ลักษณะและความสำคัญของกิจการค้าส่ง ค้าปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	2
	การจัดตั้งการค้าส่ง ค้าปลีก
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ประเภทของกิจการค้าส่ง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  การบริการของร้านค้าปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  การจัดรูปองค์การร้านค้าปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	3
	การหาทุนในการดำเนินงาน
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  แหล่งเงินทุนในการดำเนินงาน
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  ประเภทของเงินทุนในการดำเนินงาน
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	4
	ประเภทของร้านค้าปลีก และกิจการค้าส่ง
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ประเภทของร้านค้าปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  ประเภทของกิจการค้าส่ง
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	ทำเลที่ตั้ง
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ปัจจัยในการเลือกทำเลที่ตั้งร้านค้าปลีก ค้าส่ง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  จุดมุ่งหมายในการเลือกทำเลที่ตั้งร้านค้าปลีก 
ค้าส่ง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  ลักษณะของย่านการค้า
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	4. ความหมายของการวางผังร้านค้าปลีก ค้าส่ง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	5. รูปแบบการวางผังร้านค้าปลีก ค้าส่ง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/


ตารางวิเคราะห์จุดประสงค์การเรียนรู้
รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง
	หน่วยที่
	ชื่อหน่วย/หัวข้อย่อย
	ระดับพฤติกรรมที่พึงประสงค์

	
	
	ความรู้
	ทักษะ
	กิจนิสัย

	
	
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	1
	2

	6
	หลักการจัดซื้อสินค้า
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  หลักการจัดซื้อสินค้าที่ดี
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  หน้าที่และคุณสมบัติของผู้จัดซื้อ
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  ข้อตกลงในการจัดซื้อสินค้า
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	4.  การเลือกแหล่งสินค้า
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	7
	การควบคุมสินค้าคงคลัง
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ความหมายของการควบคุมสินค้าคงคลัง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  วิธีการตรวจนับสินค้าคงคลัง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  ความสำคัญของการควบคุมสินค้าคงคลัง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	4.  วิธีการควบคุมสินค้าคงคลัง
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	8
	การปฏิบัติเกี่ยวกับกฎหมาย
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ความหมายของการจดทะเบียนพาณิชย์
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  พระราชบัญญัติทะเบียนพาณิชย์
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  ความหมายของผู้ประกอบพาณิชยกิจ
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	4.  พาณิชยกิจที่ไม่ต้องจดทะเบียนพาณิชย์
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	5.  พาณิชยกิจที่ต้องจดทะเบียนพาณิชย์
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	6.  สถานที่รับจดทะเบียนพาณิชย์
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/
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	การตั้งราคา
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ความหมายของการตั้งราคา
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  นโยบายการตั้งราคาพื้นฐาน
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  ปัจจัยที่สำคัญในการพิจารณาตั้งราคาขายปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	4.  การวางแผนเกี่ยวกับส่วนเกินทุนในการตั้งราคาขายปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	5.  การคำนวณเรื่อง Mark-up
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/


ตารางวิเคราะห์จุดประสงค์การเรียนรู้
รหัสวิชา  2201-2202 การขายปลีกและการขายส่ง
	หน่วยที่
	ชื่อหน่วย/หัวข้อย่อย
	ระดับพฤติกรรมที่พึงประสงค์

	
	
	ความรู้
	ทักษะ
	กิจนิสัย

	
	
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	1
	2
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	การจดทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ความหมายของภาษีมูลค่าเพิ่ม
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  ผู้มีหน้าที่เสียภาษีมูลค่าเพิ่ม
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  เอกสารที่ต้องใช้ในการจดทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	4.  ความผิดตามกฎหมายเกี่ยวกับภาษีมูลค่าเพิ่ม
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/
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	ภาษีป้าย
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ความหมายของป้าย
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  การเสียภาษีป้าย
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  การคำนวณภาษีป้าย
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	4.  ป้ายที่ไม่เสียภาษี
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/
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	การทำบัญชีค้าส่ง ค้าปลีก
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.  ความหมายของการบัญชี
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	2.  จุดประสงค์และประโยชน์ของการบันทึกบัญชี
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/

	
	3.  สมุดบัญชี และงบการเงินของร้านค้าส่ง ค้าปลีก
	/
	/
	/
	/
	/
	
	/
	/


หมายเหตุ
ระดับความรู้     1 = ความจำ          2 = ความเข้าใจ          3 = การนำไปใช้       4 = สูงกว่า
ทักษะ             1 = การทำตามแบบ        2 = ถูกต้องแม่นยำ
กิจนิสัย           1 = การประเมินคุณค่า     2 = การจัดระบบ
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