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เวลาเรียนต่อภาค 54 ชั่วโมง
	รายวิชาตามหลักสูตร
	สมรรถนะรายวิชา*
	ชั่วโมง

	จุดประสงค์รายวิชา
1.  มีความเข้าใจความรู้พื้นฐานของงานขาย ประเภท ลักษณะงาน ขาย ความรู้เกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ กิจการ ลูกค้า คู่แข่งขัน และเทคนิคการขาย
2.  มีความเข้าใจเทคนิคการขายพื้นฐาน
3.  มีทักษะในงานอาชีพขาย
4.  ตระหนักถึงความสำคัญของอาชีพการขาย
มาตรฐานรายวิชา
1.  อธิบายความสำคัญของการขาย แนวความคิดทางการตลาด
2.  บอกประเภท และลักษณะของการขาย
3.  จำแนกผลิตภัณฑ์ กิจการ ลูกค้า คู่แข่งขัน
4.  บอกคุณสมบัติ และจรรยาบรรณของพนักงานขาย
5.  อธิบายโอกาสและความก้าวหน้าของอาชีพพนักงานขายได้
คำอธิบายรายวิชา
ศึกษาความสำคัญของการขาย แนวความคิดทางการตลาด ประเภทและลักษณะของการขาย ความรู้เกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ กิจการ ลูกค้า คู่แข่งขัน และเทคนิคการขาย คุณสมบัติและจรรยาบรรณของพนักงานขาย โอกาสความก้าวหน้าของพนักงานขาย ความรู้ทางเทคโนโลยีทันสมัยที่เกี่ยวข้องกับงานขาย
	สมรรถนะรายวิชา
1.  นำแนวความคิดทางการตลาดไปประยุกต์ใช้ตามความสำคัญของประเภทและลักษณะของการขาย
2.  จำแนกผลิตภัณฑ์ กิจการ ลูกค้า คู่แข่งขันได้อย่างมีทักษะในงานขาย
3.  นำเทคนิคากรขายพื้นฐานไปสร้างโอกาสและความก้าวหน้าของอาชีพขายตามคุณสมบัติ และจรรยาบรรณของพนักงานขายได้อย่างมีคุณภาพ

4.  นำความรู้ทางเทคโนโลยีที่สมัยไปพัฒนาอาชีพเกี่ยวกับงานได้อย่างมีประสิทธิภาพ
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