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ตารางวิเคราะห์หลักสูตร
รหัส  2201-1004
วิชา การขาย 1
หน่วยกิต  3(3)
ชั้น ประกาศนียบัตรวิชาชีพ
สาขาวิชา/กลุ่มวิชา/...............................................
	

	พุทธิพิสัย(40%)
	จิตพิสัย (30%)
	ทักษะพิสัย (30%)
	รวม
	ลำดับความสำคัญ
	จำนวนคาบ

	
	ความรู้ 
	ความเข้าใจ
	นำไปใช้
	วิเคราะห์
	สังเคราะห์
	ประเมินค่า
	
	
	
	
	

	1.ความสำคัญของการขายและแนวทางความคิดทางการตลาด
	1
	1
	1
	1
	
	
	3
	3
	10
	2
	6

	2.ประเภทและลักษณะของการขาย
	1
	1
	.5
	.5
	
	
	2
	2
	7
	3
	3

	3.ช่องทางการจัดจำหน่าย
	1
	1
	.5
	.5
	
	
	2
	2
	7
	3
	3

	4.การโฆษณาและการส่งเสริมการขาย
	1
	1
	1
	1
	
	
	3
	3
	10
	2
	6

	5.ความรู้เกี่ยวกับผลิตภัณฑ์
	1
	1
	1
	1
	
	
	4
	4
	12
	1
	6

	6.ความรู้เกี่ยวกับลูกค้า
	1
	1
	.5
	
	
	
	2
	2
	6.5
	4
	3

	7.ความรู้เกี่ยวกับกิจการ
	1
	1
	.5
	
	
	
	2
	2
	6.5
	4
	3

	8.ความรู้เกี่ยวกับคู่แข่งขัน
	1
	1
	.5
	.5
	
	
	2
	2
	7
	3
	3

	9.เทคนิคการขาย
	1
	1
	.5
	.5
	
	
	2
	2
	7
	3
	3


	10.คุณสมบัติที่ดีของพนักงานขาย
	1
	1
	.5
	
	
	
	2
	2
	6.5
	4
	3

	11.จรรยาบรรณของพนักงานขาย
	1
	1
	.5
	
	
	
	2
	2
	6.5
	4
	3

	12.โอกาสและความก้าวหน้าของพนักงานขาย
	1
	1
	.5
	.5
	
	
	2
	2
	7
	3
	3

	13.ความรู้ทางเทคโนโลยีทันสมัยกับการขาย
	1
	1
	.5
	.5
	
	
	2
	2
	7
	3
	3

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	สอบกลางภาค
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	3

	สอบปลายภาค
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	3

	รวม
	13
	13
	8
	6
	
	
	30
	30
	100
	
	54

	ลำดับความสำคัญ
	2
	2
	3
	4
	
	
	1
	1
	
	
	


พฤติกรรม














ชื่อหน่วย









